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TREVI nv is een klein familiebedrijf gevestigd te Zottegem gespecialiseerd in de verkoop van 
advertentieruimte (sponsoring) voor print media en online media. Met 48 jaar ervaring in 
reclameadvies en reclamewerving is Trevi (en Trevi plus) uitgegroeid tot een vaste waarde binnen de 
sector. Naast kwalitatieve diensten hechten wij eveneens veel belang aan een goede teamgeest en 
werksfeer. (Meer info op www.trevi-regie.be & www.treviplus.be) 

 

Om onze groei te bestendigen en de bestaande projecten succesvol uit te bouwen zijn wij op zoek naar 
een nieuwe collega (voltijds of deeltijds): 
 

 

ACCOUNT MANAGER / INSIDE SALES 

 
FUNCTIE 

Als Account manager (Advertising manager) ben je verantwoordelijk voor de reclamewerving van enkele 
van onze media: magazines, jaarboeken, websites en/of nieuwsbrieven. Je staat in voor de verkoop van 
advertentieruimte en het aantrekken van adverteerders.  
Naast het onderhouden van de contacten met de bestaande klanten ga je op een actieve manier op zoek 
naar nieuwe adverteerders (intensief cold calling) en werk je in permanent overleg met de opdrachtgever 
(uitgevers en/of redacties) nieuwe commerciële mogelijkheden uit. Je werkt voornamelijk nationaal en 
benadert bedrijven zowel via telefonische contacten als klantenbezoeken. Door een resultaatgerichte 
aanpak, een gezonde dosis overtuigingskracht en een nauwe opvolging van de ontwikkelingen binnen de 
adverteerdersmarkt weet je adverteerders aan te trekken en zo de reclame-inkomsten per medium 
(magazine, website of nieuwsbrief) te maximaliseren. 
Daarnaast zorg je voor een accurate coördinatie en opvolging van de publiciteit met de uitgever, redactie, 
drukker en/of lay-out bureau, en rapporteer je op regelmatig basis aan de opdrachtgever tijdens 
(redactie)vergaderingen.   
 
PROFIEL 
 Je beschikt over een diploma van minimum bachelor niveau of evenwaardig door ervaring. 
 Je bent een gedreven en ervaren verkoper die uit is op het realiseren van omzetgroei.  
 Intensief telefonisch prospecteren (incl. cold calling) en het nastreven van targets schrikken jou niet af.  
 Je bent een volhouder met een positieve ingesteldheid.  
 Je bent een commercieel talent die inspeelt op de noden van z’n (potentiële) klant en proactief op 

zoek gaat naar sales opportuniteiten. 
 Je bent toegewijd en weet jouw klanten 100% te servicen. 
 Je bent een vlotte communicator, zowel mondeling als schriftelijk. Het correct afhandelen van mail- en 

telefoonverkeer en het afleggen van klantenbezoeken vormen voor jou geen enkel probleem. 
 Je bent organisatorisch sterk en weet zelfstandig jouw klantenportefeuille te beheren.  
 Je werkt graag nauwkeurig en projectmatig van A tot Z. 
 Je hebt een hands-on mentaliteit met een gezonde teamspirit. 
 Je bent vlot tweetalig (NL/FR), zowel mondeling als schriftelijk. 
 Je beseft dat deze functie voornamelijk een kantoorjob is binnen een kleine structuur (twee collega’s) 

dat voor 95% bestaat uit PC- & telefoonwerk (research, telefonische prospectie, opmaak offertes, 
algemene coördinatie, enz.). Je bent dus geen handelsvertegenwoordiger. Klantenbezoeken en 
externe meetings zijn slechts sporadisch.  

 
Trevi nv biedt een afwisselende functie als Account Manager / Inside Sales in een aangename en familiale 
werksfeer met ruimte voor zelfstandigheid en eigen initiatief. Prestaties worden beloond met een 
concurrentieel verloningspakket. 
 
Interesse? Stuur je CV door naar katrien@treviplus.be.   
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